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新澳门彩网站APP拼多多“千亿计划”背后：一场电商驱动的农货产业重构
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在山西中部的小城文水，一辆辆满载黄牛肉的货车，正驶向远方。同一时刻，千里之外的四川资阳，花
园基地的工人熟练地打包盆栽花卉，每天有8-9万个包裹从这里出发，为身在钢筋水泥世界的都市人送去
一份“田园绿意”。

这两个场景，看似并不相关，却通过同一个平台，完成了从田间地头到城市生活的跃迁。这个平台，就
是拼多多。

从2015年拼好货（拼多多前身）以“社交拼团”模式切入水果生鲜市场起，拼多多便与农业结下不解之
缘。它没有选择在电商巨头环伺的红海中硬碰硬，而是走出了一条差异化竞争的道路。

此后，拼多多始终将农业作为发展的战略方向，持续加大投入。就在最近，拼多多发布“千亿扶持”项
目，正式启动“多多好特产”行动，再度重仓农业。

电商铺路，重构农业产业模式

在山西文水，黄牛肉曾是农户的骄傲，也是他们的隐痛。优质的黄牛肉只能以低价卖给批发商，利润被
层层剥削。直到2019年，返乡创业青年李诗宣，借助拼多多的平台机遇，让文水肉制品有了直面消费者
的机会。

在拼多多掘到“第一桶金”后，李诗宣将目光投向了产业链的升级。他投入千万引入冷库，为黄牛肉带来
了一场“技术革命”：排酸、急速锁鲜、冷库储存……经过一系列升级改造，牛肉的保鲜期延长了三十
天，之后他看准时机引入精加工、深加工环节，终于让高品质的文水牛肉，敲开了更广阔的市场大门。

工人在低温冷库中对牛肉加工

如今，李诗宣打造的品牌“途象”“爱妃鲜”相继成为拼多多黑标店铺，不仅带动文水肉制品迎来销量的爆
发，产品复购率也提升了近20倍，收获了一批忠实客群。曾经“养在深闺人未识”的文水牛肉，完成了品
牌化、精细化运营的转变。

如果说文水牛肉的突围是技术驱动的畜牧业升级，那么四川资阳则演绎了一场盆花产业拥抱新电商
的“转型记”。

时间回到2003年，彼时的海妈在十几层楼中的一家小店，经营着惨淡的电脑维修生意。为了在喧嚣城市
中寻找一丝慰藉，她在出租屋窗台种下了一盆滴水观音。不曾想，这份对绿色的痴迷，让她日后的人生
开出了一片烂漫花园。

海蒂的花园创始人海妈

2024年1月，“海蒂的花园”拼多多旗舰店正式上线，首月日均订单就突破了200单。与传统电商“烧钱投
流”不同，拼多多“轻运营”的模式，让海妈团队能专注于产品本身，“30天包活”的承诺，赢得了大批消费



者的信任，也让园艺这件颇为“小资情调”的爱好，走进了寻常百姓家。

2024年底，海妈店铺中一款售价29.9元的蓝莓盆栽冲上了销售榜单。这是海妈运营团队根据拼多多大数
据定制的“爆款”。团队敏锐地捕捉到“都市青年向往田园生活”的消费趋势，将水果盆栽打造成具有观赏
性和参与感的“治愈系”产品，巧妙地助力了新品类成长。

精心打包好的花卉等待发货

从文水牛肉的“技术革命”，到资阳园艺的“爆款定制”，拼多多在其中的角色，不仅是提供一个销售渠
道，更重要的是通过消费者需求反向推动农业生产端的变革，助力农业产业模式升级。

从输血到造血，助推农业高质量发展

拼多多电商平台机制，帮助农产品实现了销售渠道的拓展，而如今“千亿扶持”项目，则体现了平台主动
推动农业高质量发展的决心。

4月3日，拼多多宣布推出“千亿扶持”，计划在未来三年内投入资金、流量等资源超过1000亿元人民币，
加码高质量电商生态建设。4月7日，“千亿扶持”正式启动“多多好特产”专项，深入农牧产区调研，结合
当地产业发展需求，推出定向扶持方案，助力农牧产业增产增收。

“多多好特产”农业专项的首站选在了江苏连云港。连云港拥有丰富的海鲜资源，盛产皮皮虾、梭子蟹、
对虾等，但长期以来，当地海鲜产业面临产品结构单一、品质生鲜运营能力不足的困境。

“多多好特产”培训会现场

“多多好特产”专项小组为连云港商家带来了定制化的解决方案：依托平台大数据，帮助商家丰富供应
链，实现品质海鲜周年供给，依托平台补贴、黑标资源等，助力优质商家迅速成长，打造店铺品牌。

为了优化连云港商家的产品矩阵，“多多好特产”水产负责人向连云港商家提供了时令季节爆款、潜力商
品、消费新趋势产品等平台消费洞察数据，赋能商家搭建全球时令海鲜供应链，丰富产品矩阵。据负责
人介绍，为鼓励商家开拓产品线，平台将推出双重举措：一方面在销售淡季给予新品流量倾斜，另一方
面定向扶持特色鲜活海鲜。

一名商家这样说道，“结合拼多多的扶持新政，今年4-6月，我们不仅可以上架单冻龙虾尾，以及各式口
味虾尾、口味整虾等潜力产品，还可以大胆上架鲜活小龙虾、鲜活蓝龙等单品，仅小龙虾一个品类便能
有多样产品布局，全面覆盖消费者各场景需求。”

皮皮虾商家完成品质分拣，这名商家将在拼多多开设差异化定位的店

针对品质生鲜运营能力不足的短板，拼多多还从产品、运营等各维度，为连云港水产商家规划了详细的
品牌成长路径。

从一系列的措施看，拼多多对农业产业的扶持，已经超越了简单的“输血”，而是帮助农业建立“自我造
血”机制，实现更高质量的发展。

重构农业全链条，为乡村振兴注入活力

农业是人类最古老的产业。传统农业产业链条长、环节多、效率低下，农户辛苦一年却难以增收，消费
者也因此承担了更高的价格。



“社会再生产包括生产、分配、流通、消费四个环节，其中，生产主体是产业端，消费主体是广大消费
者，电商平台在某种程度上同时承担了流通和分配两个职能。”中国数实融合50人论坛副秘书长、数字
经济智库首席研究员胡麒牧指出，“无论是补贴消费者还是商家，本质都是价值如何分配的问题。”

而拼多多采取的做法是，构建一个用户、商家和平台多方共赢的商业生态，系统性地重构农业产业链的
四个环节：

从生产端看，文水牛肉产业发生的变化显而易见。过去，当地养殖户只能将屠宰后的牛肉简单分割成两
半运往外地，利润大头被中间商攫取。如今，通过与拼多多商家合作，牛肉、牛肚被精细加工成小包装
产品，还有了牛肉干等深加工产品，产品附加值大幅提升，养殖户收入水涨船高。

从分配和流通端看，拼多多“产地直发”的模式，打破了传统农产品流通的层层壁垒，让农户直连消费
者。这不仅让农户获得了更多产业利润，也激发了他们改良产品的内生动力，形成良性循环。

从消费端看，拼多多通过社交拼团、直播带货等创新模式，降低了农产品获客成本，通过品牌打造，提
升了农产品的溢价能力。此外，在资阳园艺的故事中，海妈团队将盆栽定制成受都市青年喜爱的“治
愈”产品，赋予了传统农产品新的文化内涵和情感价值。

在此之上，农村电商的蓬勃发展，正吸引越来越多的年轻人返乡创业，为乡村振兴注入新活力。以海妈
店铺为例，店铺日均订单超过5000单，带动了当地500多人就业。

从最初的农产品上行，帮助农产品出村进城、打开新销路，到如今全面赋能农业产业链，拼多多用十年
光阴，为中国传统农业带来了全新叙事。

当低温冷库中的工人将砧板上的牛肉分拣封装，当花卉基地里沾满泥土的双手为盆栽系上绸带，这些看
似寻常的场景，正通过无数根数字毛细血管，汇聚成中国农业变革的澎湃动脉。
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